Ty s Tr—

Was brauchen wir? -
Bediirfnisse, Bedarf, Nachfrage und Kauf

Im Alliag braucht man viele unterschiedliche Dinge. Wie sieht das bei Familie
Kastor ous?

e K bim btk

..\ e
Meine Schuhe sind kaputt und drouBen
fegnet es!®, und Josmin beschwert sich: ,Mein Collsgeblock st voll, ich bekomme
in Mathe Argerl” Om lse kommentert , Hat ich einen Rolltor, dann konnte ich
uch einkoufen gehen.”

Am selben Abend fahrt Herr Kaster in den Supermark! und kaut Lebensifil, Dusch-
gel, Spolmaschinentobs und zwei Collegeblscke ein. Eine Woche spter geh auch
Frou Kaster shoppen und kauft Manuel neue Schuhe und Oma Ise einen Rolltor.

Aufgabe 2
) Worit st die Famile unzufrieden? Wie lés sie die Probleme?

b) Erganze die Exklrungen der Begriffedrch in weteres Beispil aus der Famili
Koster. Schreibe ins Hei

Bedirfnis: Ewos fehl uns und wir machien diesen Mangel beseifigen.
Frau Kaster s Sich nchs Sauber und michte duschen, Aber das Dischgel st all.

Bedarf: Wit wollen diesen Mangel durch den Kauf eines Produkies besefigen.
Frau Kaster braucht Duschgel um duschen zu konnen.

Nochfrage: Wir wollen en bestinmes Produkt i Geschaft kaufen.
Her Kaster fa inden Supermark und suche das Regal wo Duschyel angebaren wird
Kauk  Wir touschen Geld gegen ein bestinmies Produkt.

Herr Kaster bezahls an der Kasse, das Duschgel nimm: & it
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II. Grundlagen des Wirtschaftens - Beitrag 32 wirtschaftliche Grundbegriffe m

Bedurfnis, Bedarf, Nachfrage und Co -
wirtschaftliches Handeln erklaren

Katja Allani, Olpe

Grundlagen Wirtschaftliche Grundbegriffe aus Sicht der Verbraucher (Be-

des Wirtschaftens dirfnis, Bedarf, Nachfrage, Kauf und Konsum) sowie aus
Sicht der Unternehmen (produzieren, anbieten, verkaufen)
wiederholen und erschlieen; beschreiben, wie sich Ver-
braucher und Unternehmen wechselseitig beeinflussen

Didaktisch-methodische Hinweise

Der Beitrag stellt die Grinde in den Mittelpunkt, warum Verbraucher Waren und Dienstleistungen
kaufen und Unternehmen diese produzieren, bereitstellen und zum Verkauf anbieten. Hierzu er-
arbeiten die Schilerinnen und Schiler zunachst die Motivation, warum wir als Verbraucher der
wirtschaftlichen Tatigkeit Kaufen nachgehen (mussen). Hierzu werden die Begriffe Bedirfnisse,
Bedarf, Nachfrage, Kauf und Konsum wiederholt bzw. erschlossen und mithilfe von Beispielen in
Zusammenhang gebracht. Danach erfassen und beschreiben die Schilerinnen und Schiler mithilfe
der Begriffe Produzieren, Anbieten und Verkaufen die Motivation von Unternehmen, zu produzieren
und zu verkaufen.

Weitere Schwerpunkte des Beitrages sind das Zusammenwirken und die Abhdngigkeit von Ver-
brauchern und Unternehmen durch den Kauf und Verkauf von Waren und Dienstleistungen sowie
das Erschliefen von Mdglichkeiten, durch das eigene Kaufverhalten das Produktangebot von
Unternehmen zu beeinflussen.

Zu den Materialien im Einzelnen

Material M 1 fGhrt in das Thema ein anhand des Fallbeispiels der Familie Késter. Die Lernenden
erarbeiten, dass die Familienmitglieder unterschiedliche Bedirfnisse haben, woraus sich schlieBlich
ein konkreter Bedarf entwickelt, der schlieBBlich zur Nachfrage und zum Kauf eines Produktes fihrt.

M 2 greift ebenfalls die Begriffe Bedirfnisse, Bedarf, Nachfrage und Kauf auf und ergénzt sie um
den Begriff Konsum. Die Schilerinnen und Schiler erfassen diese Begriffe durch eine Zuordnungs-
aufgabe, bringen die Begriffe in eine zeitliche Abfolge und nennen eigene Alltagsbeispiele.

In M 3 werden zwei fiktive Unternehmen vorgestellt, die Fahrréder verkaufen. Indem die Schile-
rinnen und Schiiler diese Fallbeispiele vergleichen, erschlieBen sie sich die Begriffe Produzieren,
Anbieten und Verkaufen.

M 4 stellt das Zusammenwirken von Verbrauchern und Unternehmen in den Mittelpunkt. Die
Schilerinnen und Schiler bringen einen durcheinandergeratenen Text in eine korrekte Abfolge.
Anschlieflend schneiden die Lernenden Wortkarten aus und legen ein Schaubild.

M 5 erklart den wechselseitigen Einfluss von Verbraucherverhalten und Produktangebot. Ein Merke-
kasten zahlt diejenigen Kriterien auf, die Unternehmen beim Erstellen ihres Produktangebots erfillen
missen, um ihre Produkte verkaufen zu kénnen. Davon ausgehend nennen die Schilerinnen und
Schiler Kriterien, die Verbraucher davon abhalten kénnen, ein Produkt zu kaufen. Am Beispiel des
staatlichen Biosiegels wird den Lernenden deutlich, in welcher Weise Verbraucher das Warenan-
gebot aktiv beeinflussen kénnen. Eine Zusatzaufgabe zum Umsatz mit App-Downloads thematisiert
ebenfalls, wie Verbraucherverhalten und Produktangebot einander beeinflussen.
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Zur Differenzierung

Material M 1 und M 2 bieten den gleichen Lerninhalt in unterschiedlichen Schwierigkeitsstufen an.
Sie kdnnen alternativ einzeln oder auch beide nacheinander eingesetzt werden (siehe auch Hin-
weise auf Seite 4).

MaterialUbersicht

M1
M2
M3
M 4
M5

Was brauchen wir2 — Bedirfnisse, Bedarf, Nachfrage und Kauf

Vom Bediirfnis bis zum Konsum

Wie funktionieren Unternehmen? — Produzieren, Anbieten und Verkaufen
Verbraucher und Unternehmer — einer kann nicht ohne den anderen
Kdnnen Verbraucher das Produktangebot beeinflussen?

Fir diese Einheit bendtigen Sie:

M 4

Scheren und Klebstoff
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